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شرط استفاده از كتاب  اين است كه:

حداقل اين كتاب را با يك 
نفر به اشتراك بگذاريد.
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دربـــاره مـــنــــ   ؟

سلام 

خيلي از شما سپاسگزارم كه اين كتاب الكترونيكي را دانلود كرديد و براي رشد 
و تعالي خود و برند شخصي خود ارزش قائل هستيد اميدوارم با الگو گرفتن از 

روش هاي اين كتاب، در امپراطور اينترنتي خود ثروتمند شويد

اگر مي خواهيد درباره من اطلاعاتي پيدا كنيد مي توانيد در گوگل
حميد حاجتي
را جستجو كنيد و يا به سايت من مراجعه كنيد
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                                    با تشكر از همياري شما
                                   حميد حاجتي - ارديبهشت 95
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مقدمه

امروزه كمتر كسي از قدرت اينترنت و ثروتمندان آن اطلاعات ندارد كه با  زمان 
بسيار و با اجراي درست روشهاي بازاريابي و قواعد اينترنتي  به ثروت هاي 

بسيار عالي و شگفت انگيز دست يافته اند.

مديريك نيز با توجه به قانون ثابت NLP » اگر يك نفر در هركجايي از دنيا 
با استفاده و انجام روش هاي به موفقيت ي دست يافته است، شما نيز با انجام 
همان روش ها به همان موفقيت دست خواهيد يافت « با بررسي سايت هاي 
ثروتمند ) بخصوص سايت هاي بومي كشورمان( دست به نقاط مشتركي بين 

سايت هاي ثروتمند پيدا نمود كه باعث موفقيت آن سايت ها گرديده است. كه 
با الگو گرفتن از اين روش ها كسب و كار شما نيز به اين موفقيت ها و ثروت 

ها دست پيدا خواهيد كرد .
در اين كتاب الكترونيكي روش هاي ثروتمندان اينترنت به صورت خلاصه 

تعدادي از اين الگوها را اشاره خواهيم كرد

اگر موافقید شروع كنیم ....
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قانون اول : ثروتمندان اينترنت سیستم سازي دارند

تعريف مديريت يعنی كسب نتيجه از ديگران. وقتی به مفهوم ذاتی اين تعريف 
توجه می كنيم واگذاری موثر كارها و وظايف به كارمندان و يا ديگران در آن 

مشاهده می كنيم.هر مقدار در واگذاری كارها توانمندتر باشيد موفق تر می 
شويد.)اين بخش برگرفته آزاد از كتاب واگذاری كارها برايان تريسی می باشد(

از مهم ترين عوامل انسان های ثروتمند انجام كارهای مهم تر می باشد مديران 
سايت های ثروتمند ابتدا كارهای مهم را انجام می دهند بطوری با برونسپاری 

يا واگذاری كارها  به كارمندان خود، زمان خود را برای سياست گذاری كسب و 
كار صرف می كنند.

 همچنين واگذاری كارهای كسب و كار شما را قادر می سازد تا توانايی و لياقت 
افراد زيردستتان را نيز ارتقا داده و اين استعداد انسانی را شكوفا كنيد.
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دلیل شكست افراد در مديريت

عدم توانايی در گذر از انجام كار به مديريت كار، بزرگ ترين دليل شكست افراد 
در مديريت است. تمايل طبيعی اين است كه به گوشه امن خود بازگرديد و به 
جای واگذاری كار شخصا آن را انجام دهيد. همواره به خود يادآوری كنيد كه 

وظيفه شما مديريت است نه انجام كار.
بسياری از افراد ماه  ها و سال ها را صرف ارتقای مهارتی می كنند كه آن ها را 

قادر می سازد تا پيشرفت كنند، ارتقاء يابند، و كارمند زيردستی داشته باشند. دام 
اين است كه انجام درست اين كار گوشه امنی ايجاد می كند و شما مدام تلاش 

می كنيد تا به گوشه امن همان وظيفه آشنای قديمی بازگرديد.

قانون ساده واگذاری

 قانون واگذاری كارها بسيار ساده است. بايد هر كاری كه در آن مهارت داريد 
و می توانيد به آسانی انجامش دهيد را واگذار كنيد و سراغ كار ديگری برويد. 

كسب مهارت در اين كار باعث می شود پيشرفت كرده و سراغ كار ديگری 
برويد. اكنون بايد كار نخست را به شخص ديگری ياد داده و محول كنيد. نبايد 

روی وظايف ساده و معمولی كار كنيد كه شخص ديگری هم می تواند انجام 
دهد.
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واگذاری كارها قابل يادگیری است

واگذاری كارها مهارتی است كه می تواند بهبود يابد. هر مهارتی را با يادگيری 
می توان فرا گرفت و با مداومت در تمرين آنرا به عادت تبديل كرد؛ مثل صبح 

زود از خواب بيدار شدن.
هر چه بيشتر واگذاری كارها را تمرين كنيد، ساده تر می شود.

www.takbook.com
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قدم اول : بینديشید

با دقت به كاری كه بايد انجام شود بينديشيد. اهداف كار، مخصوصا كار پيچيده 
را بنويسيد و سپس چك ليستی از همه اقداماتی تهيه كنيد كه بايد برای اتمام به 

موقع كار با كيفيت مطلوب انجام دهيد.
بسياری از مشكلات مديريت ناشی از عمل بدون فكر است. برعكس، موفقيت 

در مديريت معمولًا نتيجه اختصاص زمانی به تامل قبل از هر اقدام است. 
حوزه  های معدودی وجود دارند كه تفكر پيشاپيش در آن ها مهم تر از حوزه 

واگذاری است.

قدم دوم : چه كسی انجام دهد

بايد تصميم بگيريد كاری را شخصاً انجام دهيد، يا آن را به شخص ديگری در 
شركت واگذار كنيد يا آن را به متخصصی خارج از شركت برون سپاری كنيد. 
اگر در ابتدا زمانی برای انديشيدن به كار داشته باشيد، فقط می توانيد چنين 

تصميماتی را اتخاذ كنيد.
شخصا انجام دهيد

گاهی، اين فرض كه بايد كار را واگذار كنيد، اشتباه است؛ بهتر است كه شخصا 
انجامش دهيد. ممكن است كارهايی در كسب و كار موجود باشد كه شما آن 
مورد را كامل تر و بهتر از ديگران انجام می دهيد و همچنين در زمان بسيار 

www.takbook.com
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كوتاه به پايان می رسانيد. اما واگذاری همان كار به كارمند يا شخص ديگر 
ممكن است به درستی به پايان نرسد و يا زمان بسيار طولانی صرف نمايد در 

چنين مواقعی پيشنهاد می شود خود شما اين كار را انجام دهيد و از واگذاری به 
ديگران اجتناب نماييد.

شخص مناسب كیست 

وقتی كارها را واگذار می كنيد، مطمئن شويد كه آن ها را به افراد مناسب 
سپرده ايد. واگذاری كاری مهم به شخصی كه استعداد و لياقت انجام آن را از 

خود نشان نداده است، دستورالعمل بدبختی است. از افرادتان بخواهيد كه تلاش 
كنند،  اما نه خيلی زياد.

بسياری از افراد و سازمان  ها به علت واگذاری كاری مهم به شخصی كه توانايی 
انجام صحيح آن را نداشته، با دردسرهای زيادی مواجه شده اند. به ياد داشته 

باشيد كه فقط عملكرد گذشته شاخص واقعی عملكرد آينده است.
اگر شخصی می تواند كاری را تا 7۰ درصد به خوبی شما انجام دهد، آن را به 
او واگذار كنيد. وقت خود را برای انجام كارهای معدودی آزاد كنيد كه فقط از 

عهده شما برمی آيد
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برونسپاری كنید

فرضيه ديگری كه مديران دارند اين است كه كار هرچه باشد، بايد شخصی از 
درون شركت انجامش دهد. با اين حال، امروزه شركت هايی وجود دارند كه در 

كارهای خاصی تخصص دارند و می توانيد كل كار را به آن ها برون سپاری كنيد 
تا سريع تر، بهتر و ارزان تر از شما انجامش دهند

www.takbook.com
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قانون دوم : استفاده از اپلكیشن موبايل

تلفن  و  تبلت  از  استفاده  می شود. چون  تر  رنگ  كم  مرورگر  از  استفاده  هرروز 
همراه بيشتر می شود افراد بيشتر به سمت اپليكيشن های می روند كه اطلاعات 

لازم را از اينترنت می گيرد و 
بدون نياز به مرورگر اطلاعات 

را نمايش می دهد.
تر  تكميلی  توضيحات  برای 
می توان گفت وب سايت يك 
در  كه  است  كاربردی  برنامه 
به  و  شود  می  ارائه  اينترنت 
انتشار يك خبر يا يك مطلب 
مورد  در  توضيحات  ارائه  يا  و 
اما  پردازد.  می  خدمت  يك 

اپليكيشن موبايل يك برنامه كاربردی می باشد كه بر روی گوشی های هوشمند 
نصب می شود و يك ماهيت فيزيكی بر روی تلفن همراه ايجاد ميكند و ماهيت 
آفلاين  صورت  به  ميشه  رو  امكانات  حداقل  و  بوده  آفلاين  اپليكيشن  ابتدايی 

مشاهده كرد و فقط برای بروزرسانی و يا خدمات خاص نياز به اينترنت دارد.
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فناوری HTML5 يكی از جديدترين دستاوردهای تكنولوژی است كه امكان 
و  اندورئيد   ، آيفون  )مانند  موبايل  پلاتفرم های  از  مستقل  نرم افزارهای  ساختن 
ويندوز فون( را فراهم ساخته است. اين فناوری البته هنوز جوان است و به طور 
پيش بينی  كارشناسان  اما  است  نشده  سازی  پياده  مختلف  پلتفرم های  در  كامل 

می كنند به زودی اين فناوری در حوزه نرم افزارهای موبايل پيشتاز خواهد شد.
 ايده نمايش محتوای سايت از طريق اين محيط های خاص شايد در وهله اول 
اين موضوع فكر  به  بيشتری  با دقت  اگر  اما  نرسد.  نظر  به  چندان هيجان انگيز 
بر خلاف مشكلاتی كه  مثلًا،  يافت.  اين روش خواهيد  در  نكات ظريفی  كنيد، 
كاربران هنگام مشاهده يك صفحه وب روی گوشی يك موبايل هوشمند با آن 
و خوش رنگی  زيبا  اينترفيس  هم  سفارشی  نرم افزارهای  نوع  اين  هستند،  روبرو 
دارند، هم نيازی ندارند كه متن را با حروف ريز نمايش دهند و هم می توانند توجه 
مخاطب را روی مطالبی كه جالب تر است جلب كنند تا در وقت كاربر موبايل )كه 
احتمالًا وقت و حوصله كمتری دارد( صرفه جويی شود. به اين ترتيب مطالب سايت 
نيستند  اكنون ديگر مجبور  پيدا می كنند. خواننده هايی كه  خواننده های بيشتری 
برای مطالعه سايت شما وقت جداگانه اختصاص دهند. آن ها می توانند از اوقات 
تلف شده خود مانند زمان هايی كه در ترافيك خيابان ها معطل شده اند و يا سوار بر 
قطار، اتوبوس و يا مترو هستند استفاده كنند و مخاطب پيام بازاريابی شما باشند. 

پيام هايی كه چندان هم آشكار و تبليغاتی نيستند.
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مهم ترين مزايای نرم افزار های موبايلی 

اپليكيشن ها ابزارهايی برای ترفيع و ترويج محصول و خدمات شما هستند
در حاليكه داشتن يك وبسايت يكی از موارد حياتی برای هر كسب و كاری به 
بازديد  برای  آماده  به عنوان يك فروشگاه هميشه  به عبارتی  آيد و  حساب می 
كننده گان شما محسوب می شود، با توجه به مواردی كه در بالا هم به آن اشاره 
همراه  اينترنت  به  خود  های  آمد  رفت  در  امروزه  مردم  از  بسياری  اينكه  و  شد 
دهند،  انجام می  آن  از  استفاده  با  را  كارهای خود  از  بسياری  و  دارند  دسترسی 
طراحی و توسعه و ترويج استفاده از آن در بين مخاطبين عملی سودمند و آينده 

نگرانه برای كسب و كار شما محسوب می شود.
 

كسب در آمد از طريق اپلیكیشن

بسياری از كسب و كارها تصور می كنند كه طراحی و راه اندازی يك اپليكيشن 
هزينه بسيار فراتر از بودجه تعريف شده برای آنها دارد، در حاليكه اصلا اينگونه 
نيست، چرا كه شما بسياری از كارهای مورد نياز برای آن را پيش از اين انجام 
داده ايد، يعنی به عبارتی شما لوگو، شعار، استراتژی كسب و كار و … را در اختيار 
داريد و با استخدام يك توسعه دهنده به نسبت حرفه ای و در نظر گرفتن يك 
طراحی ساده می توانيد به يك اپليكيشن ساده دست پيدا كنيد و رفته رفته بعد 
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از مدتی اقدام به ايجاد تغييراتی در آن بكنيد. همچنين پس از راه اندازی آن می 
توانيد از طريق روش های مختلف اقدام به كسب درآمد از آن بكنيد كه يكی از 

آنها انتشار تبليغات است.
 

كسب مشتريان بیشتر

از نسل جوان و رغبت آنها به استفاده بيشتر از جستجوهای مبتنی بر موبايل غافل 
نباشيد. همچنين كه مشتريان شما قادر به پخش كردن اخبار و صحبت كردن در 
مورد شما، خدمات و محصولات شما از طريق دهان به دهان هستند، نسل جوان 
تر قادر به پيدا كردن شما با يك جستجوی ساده بوده و همچنين در گفتگوی های 
روزمره خود بيشتر تمايل به صحبت كردن در رابطه با موضوع فن آوری هستند.

 
معرفی و نمايش محصولات و خدمات

از طريق اپليكيشن قادر به نمايش و معرفی محصولات و خدمات هستيد، با بازديد 
كردن از آن مشتری شما راحت تر قادر به خريد و پرداخت هزينه آن می باشد. 
شما همچنين بصورت روزانه و البته راحت تر از وبسايت قادر به بروز آوری آن 
هم هستيد. همچنين پيشنهاد تخفيف دوره ای از اين طريق موجب معرفی شما 
توسط مشتريان به دوستان آنها شده و به دليل در دسترس احتمال بازديد آنها از 

اپ شما در همان زمان به شدت بالا می رود.
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وبسايت های بهینه سازی شده برای موبايل

برای خود  اپ  توسعه يك  به  تمايلی  كارهايی كه همچنان  و  و كسب  افراد  به 
ندارند، پيشنهاد می كنيم در فكر بهينه سازی وبسايت خود برای باز شدن بر روی 
گوشی های موبايل باشند. توجه داشته باشيد كه به هر حال هدف نهايی ايجاد 
تجربه ای مثبت برای بازديد كننده شده و در نهايت تشويق وی به بازگشت به 

وبسايت يا اپليكيشن شما اقدام به خريد از شما می باشد.

برای  تصور كنيد وب سايت ها يك سايت خبری است و خبرهای سايت شما 
برخی دانشجويان و برخی از كاربران اينترنتی خبرهای جذابی به حساب ميايد و يا 
وب سايت شما قرار است محصولاتی مانند كتاب های جيبی و يا گفتگوی آنلاين 
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و رايگان را به كاربران تلفن و يا كاربران لپ تاپ و تبلت ها و كامپيوترهای خانگی 
برنامه های  يا  بازی های كامپيوتری جذاب و  ارائه  ؛ برای  ارائه كند  يا شركتی 
تفريحی يا حتی تخصصی ميتوانيد يك برنامه موبايل با در نظر گرفتن سيستم 

عامل های پرطرفدار گوشی تلفن همراه توليد كنيد .
دانلود  برای  را  ها  برنامه  اين  هاييكه  سايت  به  است  قرار  شما  رايگان  برنامه   
رايگان در اختيار كاربران موبايل قرار ميدهد ارائه شده و به مرور توسط كاربران 
موبايل دانلود و نصب شود . برنامه موبايل شما ميتواند به كاربران موبايل بخشی 
از خدمات شما را بصورت مجانی ارائه كند . با اين كار كاربران خود تبليغ برنامه 
شما را خواهند كرد و با معرفی برنامه موبايل رايگان شما به يكديگر براحتی وب 

سايت شما به يك سايت پربازديدبا كاربر بالا تبديل ميشود .

برنامه موبايل خود را چگونه تولید كنیم ؟

شما ميتوانيد يك سناريو ساده بنويسيد كه برنامه شما بعد از دانلود قرار است به 
كاربر موبايل چه خدماتی از سايت شما را ارائه كند و بعد از آن با مراجعه به يك 
برنامه نويس يا يك شركت برنامه نويس مجرب موبايل اين طرح را به يك پروژه 
تبديل كنيد و همچنين می توانيد با داشتن كمی دانش طراحی و به كمك بعضی 

از سايت ها به صورت رايگان توليد كنيد. 
مانند : http://www.appyet.com و  
  https://www.appmakr.com و ...
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نحوه انتشار نرم افزار 

برای انتشار اپليكيشن خود روش های زيادی وجود دارد كه مواردی از آنها اين 
چنين است :

1+ قراردادن در سايت شركت
https://cafebazaar.ir/ نشانی  به   ( بازار  سايت  در  دادن  قرار   +2

developers/?l=fa مراجعه شود(

به نشانیhttp://myket.ir/ مراجعه  قراردادن در وب سايت مای كت)    +3
شود(

و همچنين استفاده از سايت های مشابه.
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قانون سوم : مشتريان سايت های ثروتمند، ترس از خريد 
اينترنتی را ندارند.

سايت های ثروتمند به خوبی می دانند كه كليد موفقيت در وب اعتماد سازی 
است. سايت شما اگر بازديد كننده خوبی و محصولات خوب با قيمت مناسب 

داشته باشد ولی مخاطبين شما احساس امنيت نداشته باشند هرگز فروش خوبی 
نخواهيد داشت و نمی توانيد ثروتمند شويد.
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تكنیك های اعتماد سازی

مشخصات ارتباطی شما

جدی   » ما  »درباره  صفحه 
اغلب  است  سايت  صفحه  ترين 
اقدامی  هر  از  قبل  بازديدكنندگان 
صفحه درباره ما را مطالعه می كنند 
بدانند  كه  است  مهم  آنها  برای  و 
چه كسی وب سايت (كسب و كار) 
از  كنيد  سعی  كند.  می  مديريت  را 
عكس خود يا محل شركت در اين 

صفحه استفاده نماييد.

صفحه تماس با ما

صفحه » تماس با ما « از اهميت ويژه ای برخوردار است در اين صفحه اطلاعات 
ارتباطی از قبيل شماره تماس، فكس، نشانی، ايميل و همچنين فرم تماس با ما 
را قرار دهيد . وقتی فردی به هر ترتيب اطلاعات خود را در سايت وارد كرد، سعی 
كنيد با او تماسی آفلاين بگيريد. منظور از تماس آفلاين تماس تلفنی، ارسال نامه 
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پستی، فكس يا هر روش ديگری است تا ديدگاه بازديدكننده را عوض كند و شما 
را نه فقط به عنوان يك وب سايت بشناسد، بلكه بداند كسب و كاری واقعی داريد.

در سايت مشكل فنی نداشته باشید

بارها شده است كه به خاطر كوچكترين پيغام خطا در يك سايت آن را فورا بسته 
ام. مطمئن شويد سايت شما كوچك ترين

خطايی نداشته باشد. داشتن هر نوع خطايی از اعتبار شما خواهد كاست و شما را 
از ثروتمند شدن دور می كند.

صداقت رمز اعتماد

صادق باشيد. كاربران زيرک هستند. بزرگنمايی های شما را متوجه خواهند شد. 
آنچه هستيد باشيد و سعی نكنيد بزرگنمايی كنيد.
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قانون چهارم : قدرت تبديل بازديد كننده به خريدار دارند

هر روز افرادی با انگيزه بالا وب سايتی را راه اندازی می كنند و اميدوارند كه 
به زودی بتوانند درآمد قابل توجهی از آن كسب كنند.ولی بسياری از وب سايت ها 
پس از گذشت ماه ها هيچ درآمدی ندارند.صاحبان وب سايت پس از مدتی انگيزه 

اوليه خود را از دست می دهند و وب سايت كم كم به فراموشی سپرده می شود.
يكی از مهم ترين عوامل موفقيت در كسب درآمد اينترنتی آشنايی با مدل 

صحيح بازاريابی اينترنتی است.

:  Permission Marketing  بازاريابی اجازه ای يا

بازاريابی اجازه ای يا بازاريابی با مجوز ، زمانی است كه شما از مشتری 
برای ارتباط های بعدی از او اجازه ميگيريد و اين به اين معنی است كه شما 
قانونمندانه پيام های بازاريابی را به آنها می رسانيد. اجازه آنها می تواند از راه 
های گوناگونی گرفته شود. به عنوان مثال از آنها بخواهيد كه با عضويت در 
وب سايت شما ، به شما ملحق شوند و تمايل خودشان را نشان دهند. زمانی 

كه افراد اجازه خود را بيان كردند ، شما می توانيد پيام های بازاريابی را به آنها 
ارسال كنيد. مانند پيشنهادات خريد ، اخبار جديد شركت و يا خود و تجارت خود. 

در اين نوع بازاريابی آنها می توانند هر زمان كه خواستند ديگر پيام های شما 
را دريافت نكنند مانند لغو عضويت ياUnsubscribe كردن در ايميل ها . 
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ويژگی اصلی بازاريابی اجازه ای، اين است كه افراد انتظار شنيدن پيام ها را از 
شما دارند كه به اين ترتيب سود مستقيمی را روانه شركت يا تجارت خود می 

كنيد
بنابرين مراحل بازاريابی اينترنتی با توجه به بازاريابی اجازه ای چنين است :

۱+ ساخت ترافيك موثر
۲+ايجاد ارتباط دوستانه که با جمع آوری اطلاعات بازديدکننده 

آغاز می شود
3+تبديل بازديدکننده به مراجعه کننده سايت با  ايميل مارکتينگ و 

هدايت  آنها به سايت
4+ تبديل مراجعه کننده به خريدار با ارائه پيشنهاد فروش

5+ پی گيری منظم برای خريدهای بيشتر به صورت آنلاين و 
آفلاين

ساخت ترافیك موثر 

از مهمترين نكته های ايجاد ترافيك موثر، هدايت مشتری به صفحه لندينگ 
پيج و دريافت مشخصات بخصوص ايميل افراد می باشد. بيش از 9۰ درصد 

افراد در همان لحظه به محصولات و يا خدمات ما نياز ندارند نياز است تا 
مشخصات مورد نياز آنان را بيابيم تا بتوانيم در آينده به آنان خدمات ارائه كنيم.
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دليل اصلی دريافت مشخص افراد اين است كه آنها كسب و كار ما را فراموش 
خواهند كرد پس با استفاده از ايميل ماركتينگ می توانيم اين ارتباط را ادامه دار 

كنيم.

ايجاد ارتباط دوستانه

انسان ها به دوستان خود بيشتر اعتماد دارند و از آنها بهتر خريد می نمايند در 
كسب و كار نيز ابتدا می بايست دوست شد سپس محصولی را به آنها بفروشيم 

كه برای ايجاد  ارتباط می بايست ابتدا  نام افراد و ايميل آنها را داشته باشيم كه 
ما در لندينگ پيج  يا صفحه فرود اين كار را انجام داده ايم.

تبديل بازديدكننده به مراجعه كننده سايت

اگر می خواهيد فروش های فراوانی داشته باشيد بايد به ارائه اطلاعات باارزش 
بپردازيد. اين اطلاعات می تواند شامل  فايل های صوتی، تصويری، متن يا 

وبينار  باشد. شما با ارسال ايميل چندين بار با مخاطب تماس می گيريد و هربار 
اطلاعات ارزشمندی داريد. در اين مرحله اعتمادسازی در حال انجام می باشد. 
بازديدكننده با دريافت خدمات ارزشمند و انحصاری قبل از اولين خريد، ذهنيت 

خوبی نسبت به شما و سايتتان پيدا می كند.
بازديدكننده رفته رفته به سايت شما بيشتر علاقه مند می شود. . البته شايد 
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سايتتان را به  كسی معرفی نكند، ولی احساس می كند منبع ارزشمندی را يافته 
و بايد تا حد ممكن از آن استفاده كند. البته فراموش نكنيد چند روز كه بگذرد 
سايت شما به فراموشی سپرده می شود، ولی شما بايستی با ارسال ايميل های 

جذاب مجددا يادآوری نماييد كه شخص بايد به سايتتان مراجعه كند و از 
محتوای جذاب و ارزشمند آن لذت ببرد. در اين مرحله بازديدكننده ديگر نام 

سايت شما را به خوبی می داند و حتی آدرس سايتتان را حفظ كرده تا در موارد 
لازم بلافاصله آنرا تايپ كند و وارد سايت شما بشود. شما ديگر يك سايت 

بی نام و نشان نيستيد. ولی هنوز بازديدكننده از شما خريدی نمی كند. چگونه او 
را به خريد ترغيب كنيم؟

 تبديل مراجعه كننده به خريدار

بسياری از مراجعين هيچگاه از سايت شما خريد نمی كنند، مگر زمانی كه 
خودتان از آنها بخواهيد كه خريد كنند! بسياری از مراجعين سايت، شايد از 

محصولات شما كاملا ناآگاه باشند يا حتی ندانند كه به چنين محصولات يا 
خدماتی نياز دارند. راه حل چيست؟ ما بايد از مخاطب بخواهيم كه محصول ما 
را بخرد! اين گام معمولا با ارسال ايميل انجام می شود. مهم ترين عملياتی كه 

در بازاريابی اينترنتی انجام می شود ارسال ايميل های مناسب است. اين ايميل ها 
بازديدكننده را به صفحه محصول هدايت می كند. طراحی صفحه محصول نيز 
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اصولی دارد كه درصورت رعايت آنها، فروش قابل توجهی ايجاد می شود. طراحی 
صفحه محصول تخصص بسيار ارزشمندی است كه با اصول تبليغ نويسی در 

وب مرتبط است.

 پی گیری منظم

اگر تمامی موارد گفته شده را انجام دهيد، باز هم بسياری از بازديدكنندگان 
خريد نمی كنند. لازم است ايميل های متوالی بفرستيد تا مخاطب برای خريد 

ترغيب شود. شايد لازم باشد بارها اينكار را انجام دهيد. برای اينكار معمولا از 
سيستم های ارسال خودكار ايميل با بازه های زمانی مشخص استفاده می شود. به 
اين سرويس ها »پاسخگوی خودكار« می گويند. اين سرويس ها به صورت ماهانه 
ارائه می شوند. البته چنين سرويس هايی رايگان نيستند و مستلزم پرداخت مبلغ 
ماهيانه هستند. مبلغ اين خدمات به تعداد اعضا بستگی دارد. برای تهيه چنين 

سرويس هايی می توانيد به سايت های زير مراجعه كنيد.
www.mailerlite.ir
www.aweber.com

www.verticalresponse.com

پيشنهاد می شود وقتی ايميل هايی برای فروش محصولی خاص طراحی می كنيم 
حداقل 7 ايميل طراحی كنيم و در بازه زمانی دوهفته ای اين ايميل ها را ارسال 

www.takbook.com
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كنيم. ايميل ها علاوه بر تبليغ محصول و دعوت به خريد، بايد شامل اطلاعات 
جذاب و آموزشی باشند تا مخاطب هربار ترغيب شود آنها را بخواند.

آنچه خوانديد بخشي از كتاب 21 راز سايت هاي ثروتمند است كه توسط حميد 
حاجتي به رشته تحرير در آمده است

براي اطلاعات بیشتر به سايت مدير يك مراجعه نمايید

www.takbook.com

http://www.modireyek.com/shop
http://www.modireyek.com/shop

	دربـــاره مـــنــــ   ؟
	مقدمه
	قانون اول : ثروتمندان اينترنت سيستم سازي دارند

	دلیل شکست افراد در مدیریت
	قانون ساده واگذاری
	قانون دوم : استفاده از اپلكيشن موبايل

	مهم ترین مزایای نرم افزار های موبایلی 
	وبسایت های بهینه سازی شده برای موبایل
	برنامه موبایل خود را چگونه تولید کنیم ؟
	نحوه انتشار نرم افزار 
	قانون سوم : مشتریان سایت های ثروتمند، ترس از خرید اینترنتی را ندارند.
	تکنیک های اعتماد سازی
	قانون چهارم : قدرت تبديل بازديد كننده به خريدار دارند



	بازاریابی اجازه ای یا  Permission Marketing  :
	 تبدیل مراجعهکننده به خریدار


